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MINJOICE EUROPE 

 

A Minjoice Europe, pensem com empresaris  i en tot allò que 
ens agradaria ens oferissin en qualsevol event 
internacional  al que assistíssim,  tant  en serveis com en 
efectivitat i coneixements del mercat al que volem entrar. 

“No anem només a vendre, anem per poder ser-hi en ell per 
molts anys” 

 

 

MINJOICE EUROPE 

 

 



Xina,  "El  MERCAT"  
d'ara i  del  futur  

 

•  Són molt 1400 milions?                Tota América + Europa € 

•  50% viuen a les ciutats              + de 300 milions ho faran abans del 2025 

•  Previsions 2011-2016             creixement 7/8%    2013- 8% 

•  Estratègia govern:                - Creixement industrial i + creixement consum 

                                          - contaminació i + qualitat de vida 

•  Mercat F&B               creixement  del 35% fins el 2015 

•  Shanghai PIB             + 7´8 % 1er trimestre (xifra del motor de Xina) 

•  Abril          Importacions +16’8% ,exportacions +14,7% (superàvit 18000 Mu$) 

•  Pes del Sector F&B                  - del  5% de totes les importacions Xineses 

•  Previsions  2013-2016               + 18’5% vi negre i + 13’7% vi blanc 



China's urban population increase  



• Estudi de mercat a xinesos amb renda 1300/3700€/m              
45% tenen intenció d'incrementar la despesa en F&B el 
proper any! ( producte importat?) 

• Desconfiança producte xinés ( control sanitari) 

• Costums occidentals ( mimetisme) 

• Turisme (1a del món amb més de 100 milions,any) 

• Aspiracional/ exclusiu 

• Concentració en ciutats afavoreix punts anteriors 

 

Societat més occidental  



Objectius de les Jornades 

• Donar a conèixer els productes catalans ( seminari , difusió nacional..) 

•  Conèixer  bàsicament el mercat xinés i la competència ( market research, 
seminaris) 

• Realitzar contactes amb importadors i distribuïdors amb resultats a curt/mig 
termini 

                  Estratègia de selecció d'empreses  xineses 

1.  Que treballin bé el mercat  Horeca ( 70% vendes vi i 50% en volum) 

2. Empreses estatals ( 50% PIB) 

3. Cadenes gourmet especialitzades 

4. Distribuïdors varis i especialitzats en Venda regal ( 4 cops any) 

 

“Selecció especial per aquelles que treballin bé ciutats 2n i 3er nivell”(-10i-5M) 

 

 

 
 



Passos a seguir… 

1. Inscripció 

2. Visita a cada empresa per conèixer les seves 
particularitats 

3. Recerca d'agenda ( perfil/segmentació) 

4. Visita física al màxim d´imp./distr Xinesos. 
(particularitats) 

5. Difusió nacional a les 2 revistes més importants. 

6. Serveis post jornades. 

 
 

 

 
 



 Serveis Diferencials  

 

• Llicències d'importació 

• Zona franca a Shanghai 

• Pavelló expo Shanghai 

• Base de dades visual empreses participants a fires SIAL, FCH 
etc.. 

• Visites en representació, prèvia formació. 

 

 LLISTAT DE SERVEIS PER LA A.V.C 

 
 

 

 
 





The Hongta Hotel ,  Shanghai   

http://www.starwoodhotels.com/luxury/property/overview/index.html?propertyID=1365 

El Hongta Hotel, situado en el corazón de Pudong y cerca del Bund y el Century Park, le ofrece una vibrante mezcla de cultura y 
negocios. Gracias al fácil acceso a los túneles más importantes de la ciudad, se  puede llegar al encantador Puxi en 15 
minutos. 

El Hongta Hotel ofrece un nivel incomparable de atención personal, con su servicio de mayordomos tanto de día como de noche. 
Disfrute de unas increíbles vistas panorámicas de Shanghai desde sus 328 elegantes habitaciones y suites. 

 

 
 

 
 

http://www.starwoodhotels.com/luxury/property/overview/index.html?propertyID=1365


 
 

A g e n d a  J o r n a d e s  B  2  B  –  S h a n g h a i  -  N o v e m b r e  2 0 1 3  

 
  
DIUMENGE 10.11.   

 

09.00 h: Esmorzar 

10.00 h –11.45 h: Reunió a sala  - 
Presentació/preparació jornades 

11.45 – 12.45 h: Presentació Banc de Sabadell i 
Transport/Aduanes  – Informació general 
mercat Xina. 

12.45 – 13.45 h: Entrevista amb traductors. 

13.45 – 15.45 h: Disposició lliure, descans fins 
després de dinar 

15.45 – 16.00 h: Entrega d’Agendes finals 

16.00 – 20.00 h: Market Research,  

20.00 – 20.45  h: Passeig  

21.00 h: Sopar  

 

   
DILLUNS 11.11. 
  
07.30 h: Esmorzar  
09.00 – 09.20 h: Apertura Event  
09.30 – 11.00 h: Jornades de Networking a 
l’Hotel, amb traductors individuals. 
11.00 – 11.15 h: Coffee break 
11.15 – 12.15 h: Jornades de Networking 
12.15 – 13.00 h: Dinar a l’Hotel  
13.00 – 15.00 h: Jornades de Networking. 
15.00 – 15.15 h: Coffee break 
15.15 – 18.00 h: Jornades de Networking 
18.00 – 20.30 h: Descans 
20.30 h: Trasllat a restaurant – lobby hotel 
21.00 h: Restaurant 

 



 
 

A g e n d a  –  J o r n a d e s  N e t w o r k i n g -  S h a n g h a i  –  M a i g  2 0 1 3  

 
DIMARTS 12.11. 

 07.30 h: Esmorzar  

09.00 – 11.00 h: Jornades de Networking a 
l’Hotel, amb traductors individuals. 

11.00 – 11.15 h: Coffee break 

11.15 – 12.15 h:  Jornades de Networking 

12.15 – 13.00 h: Dinar a l’Hotel  

13.00 – 15.00 h: Jornades de Networking. 

15.00 – 15.15 h: Coffee break 

15.15 – 18.00 h: Jornades de Networking 

18.00 – 20.30 h: Descans 

20.30 h: Trasllat a restaurant – lobby hotel 

21.00 h: Restaurant 

 

DIMECRES 13.11. 

07.30 h: Esmorzar  

10.00 – 17.00 h: Visita Fira  FHC 2013 

19.00 – 21.00 h: Passeig  

21.00 h: Restaurant.  

 DIJOUS 14.11.  

07.00 -10.00 h: Esmorzar 

12.00 h: check out (opcional), 

                trasllat Aeroport 

 DIVENDRES 10.05.  

Arribada BCN 

 

       *Els continguts de les agendes poden ser canviats 
sense previ avís,  per variació en el número 
d’assistents o per motius d’organització interna. 

 



SEMINARI BANC SABADELL 

  
  



E nt r e v i s ta  –  b r i e f i n g  a m b  t ra d u c to r s  



 
SORTIDA -  MARKET RESEARCH  

 

 

 

  

 
 



 
 
 

SORTIDA -   MARKET RESEARCH  
 
 
   

 
 



 
 

I N A U G U R A C I Ó  –  C Ó N S U L D ´E S PA N YA A 
S H A N G H A I            6   D E  M A I G  

 



A C R E D I TA C I O N S  –  J O R N A D E S  D E  N E T W O R K I N G               

6 / 7  D E  M A I G      



J O R N A D E S  D E  N E T W O R K I N G                                          

6 / 7  D E  M A I G  



V I S I TA A F I R A S I A L 0 8  D E  M A I G   



Hong Kong : HK International wine &spirits fair 
Únic lloc al món on no hi ha cap impost al vi. 
Creixement  de + del 40% els últims 2 anys. 
Facilitats de reexportació a Xina (tràmits durant viatge) 
2n mercat mundial, darrera New York 

(agendes prèvies amb visites per part del HKTDC pendent d'informar) 
 
Delhi: 1er  Networking de F&B  a Delhi 
Mercat en eclosió!( 40 milions amb rendes mitges/altes concentrats a ciutats) 
Aranzels 150%    ( negociació UE                 20%  aranzels?) 
El vi està de moda entre la gent jove  ( piràmide molt plana- fàcil de créixer) 
És ja la 3a potència mundial per sobre del Japó. 
Mercat dels vins:   França 32% mercat, Espanya 1%  (gran oportunitat!) 

 (Pendent d'informar) 

EXTENSIONS  



ORGANITZADORS  

COL·LABORADORS  
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