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Con cobertura nacional y equipos multidisciplinares, asignamos 
el profesional más adecuado para atender cada caso, sin 
distinciones geográficas, con el fin de ofrecer un servicio global 
sea cual sea la industria o sector al que pertenece la empresa.

Nuestros servicios trascienden la barrera del asesor legal externo para 
convertirse en el aliado estratégico de las personas físicas y jurídicas 

para garantizar el cumplimiento de los requisitos legales y ofrecer 
las alternativas más adecuadas para la consecución de las líneas 

estratégicas de nuestros clientes.

Integrada por un equipo de más de 300 abogados   
y profesionales; y en plena expansión, BDO Abogados   
y Asesores Tributarios es la firma de servicios jurídicos   
y fiscales de BDO. Ofrecemos servicios de asesoramiento 
legal y tributario en todas las ramas del derecho de la empresa.

Diseñamos las soluciones que mejor se adaptan a cada cliente, con 
la tecnología y metodología más avanza y contrastada, e innovamos 
y nos formamos constantemente para resolver cualquier cuestión o 

requerimiento técnico que puedan plantearse nuestros clientes.
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GESTIÓN INTEGRAL DE LICITACIONES. INTRODUCCIÓN.

Externalizar este servicio permite a 
las empresas entrar en el mercado y 
compartir con BDO un objetivo común: 
resultar adjudicatario de una licitación. 

Desde el área de derecho público de BDO ofrecemos a nuestros clientes un servicio de externalización consistente en la gestión integral de todas las fases y aspectos 
del proceso de licitación. Con el objetivo de potenciar sus negocios de una forma eficaz, nuestro equipo de abogados expertos en contratación pública trabajan para el 
cliente de forma directa y personalizada, asesorando en la participación de concursos públicos y agilizando la tramitación en cada una de sus fases cumpliendo con los 
requisitos de los pliegos. 

Los últimos informes de la Comisión Nacional de Mercado de Valores (CNMV) indican que la contratación pública representa entre el 10% y el 20% del PIB español.  
No obstante, también determinan que en hasta un 34% de los contratos estatales solo participa una empresa y en un 65% de los contratos hay 3 o menos participantes. 
Y esto, teniendo en cuenta que casi el 50% de los procedimientos son abiertos, y por tanto, permiten la presentación de ilimitadas ofertas. La conclusión de la propia 
Comisión es que estas cifras convierten a España en uno de los países europeos con menor participación de empresas en las licitaciones públicas. ¿A qué se debe 
esta situación? 

Pues bien, la regulación de la contratación pública es sin duda muy extensa y cambiante. Conocer las normas y reglas que regulan la 
participación en licitaciones es un aspecto clave para ser adjudicatario de este tipo de contratos. Además, sus procesos requieren 
de un amplio seguimiento en cuestiones de plazos, formalidades y documentación esencial para presentarse, motivo por 
el cual las empresas o bien desisten de participar o bien, optan por contratar a personal fijo especializado. BDO, no 
obstante, ofrece al cliente la posibilidad de gestionar la totalidad de estas tareas según la demanda del cliente, 
abaratando el coste a las empresas y asegurando un servicio de alta calidad, con una metodología propia y el 
expertise de un equipo especializado. 
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GESTIÓN INTEGRAL DE LICITACIONES. ENFOQUE DEL SERVICIO.

¿Qué ofrecemos?
Facilitamos el acceso de las empresas a los contratos públicos de todo tipo de sectores ya sea para ofrecer servicios, suministros u obras. Gestionamos todo el procedimiento 
fase por fase garantizando una absoluta confidencialidad y una coordinación exclusiva entre BDO y los interlocutores que el cliente decida.

A. Fase de análisis y estrategia de la licitación
Analizamos los pliegos y las bases de la convocatoria: BDO comunica a sus clientes las condiciones básicas para participar en el concurso de acuerdo con los criterios 
económicos y técnicos que rijan. Conocer estos datos es esencial para decidir con certeza si presentarse al concurso o no. Por ello se analiza junto con el cliente la 
probabilidad de ser adjudicatario y la capacidad de responder en plazo al concurso. En definitiva, BDO ofrece un estudio de viabilidad donde se valoren todos los costes 
y los aspectos relevantes para aspirar a la máxima puntuación. Asimismo asesoramos al cliente ante la posibilidad de impugnar los pliegos cuando sea de su interés.

Gestionamos el correcto acceso a la participación: Una vez tomada la decisión del cliente de participar en un concurso BDO habilita un equipo personalizado que se 
dedica a la presentación de la oferta y al seguimiento de toda la documentación requerida. Los defectos de forma en las licitaciones públicas son tan importantes como 
el contenido técnico de la propuesta. Garantizar su cumplimiento es esencial para posicionarse en el mercado. 

B. Fase de preparación y entrega de la propuesta 
Llevamos el control y recopilación de la documentación: BDO gestiona la recopilación de la documentación de la empresa que 
se requiere en los pliegos y mantiene un base de documentos actualizados para poder acceder a cualquier licitación o advierte al 
cliente de la necesidad de renovarlos. Se encarga también del bastanteo de documentos, de apoderamientos y compulsas y de la 
traducción y apostilla en caso de licitaciones internacionales. 

Redactamos las declaraciones que sean necesarias: Si la licitación requiere de la presentación de determinadas declaraciones 
o modelos de forma previa a la justificación económica y técnica, redactamos para el cliente todo aquello que sea necesario 
para presentar la propuesta de la forma más completa posible. Somos partidarios de facilitar el trabajo a las Administraciones 
contratantes para así aumentar la probabilidad de éxito en la adjudicación.  

Entregamos la oferta de forma telemática o presencial: El equipo de BDO gestiona la entrega de la propuesta del cliente tanto 
telemática como personalmente, o bien, asiste al cliente en su sede en caso que éste así lo prefiera. 
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Mediante la aplicación Microsoft Planner, el cliente tiene 
acceso directo e inmediato a la información sobre el estado 
en que se encuentran los procedimientos y a las cuestiones 
de toda índole que se produzcan en cada una de las fases.

C. Fase de seguimiento y de adjudicación 
Hacemos un seguimiento constante del estado de la licitación: Nuestro equipo mantiene informado al cliente del avance de la licitación y responde a cualquier requerimiento de la 
Administración.  

Completamos el procedimiento de adjudicación: Si el cliente resulta adjudicatario del contrato público, gestionamos la entrega de documentación justificativa requerida y asistimos 
al cliente en el momento de la firma del contrato. 

Recurrimos las decisiones que no se ajustan a la legalidad: A lo largo de todo el procedimiento de licitación asesoramos al cliente en el caso que se requiera recurrir una decisión 
administrativa que contravenga la normativa aplicable y perjudique a nuestro cliente. 

D. Fase de ejecución 
Asesoramiento durante la ejecución del contrato: BDO da respuesta a todas las consultas jurídicas que se vayan produciendo durante 
la ejecución del contrato, entre ellas,  asesoramos en todas las controversias jurídico-técnicas que puedan surgir durante la ejecución. 
Asimismo redactamos todo tipo de recursos y documentos jurídicos que puedan derivarse durante esta fase relacionados con: 

A) modificaciones contractuales

B) ampliaciones del objeto del contrato o prorrogas del mismo. 

C) penalizaciones derivados de incumplimientos contractuales.

D) comunicaciones referentes a la subrogación o cesión del contrato. 

Asistencia a reuniones: el equipo profesional de abogados de BDO ofrece a los clientes la posibilidad de asistir con ellos a las reuniones 
(telemáticas o presenciales) que se celebren entre el licitante/adjudicatario y los órganos de contratación pública. 
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GESTIÓN INTEGRAL DE LICITACIONES. ¿CUÁL ES NUESTRA METODOLOGÍA?

Valor | Servicio integral | Experiencia

Ofrecemos un asesoramiento 
personalizado y multidisciplinar. 
Nos adaptamos completamente 
a las necesidades de cada cliente, 
estableciendo desde un inicio las 
responsabilidades y funciones de cada 
uno a través de un procedimiento y 
una metodología clara que garantice la 
coordinación y la calidad a lo largo de 
todo el  proceso. 

Garantizamos una gestión que cumpla 
con todos los requisitos legales 
y administrativos exigidos por las 
Administraciones Públicas, y a la vez, 
asesoramos al cliente a nivel estratégico 
con la finalidad de incrementar sus 
posibilidades de resultar adjudicatario. 

Preparamos la candidatura a una 
licitación con el objetivo de posicionar 
a la empresa entre las ofertas mejor 
valoradas, y para ello, añadimos a los 
conocimientos técnicos del servicio que 
ofrece cada cliente nuestra experiencia 
en el sector público y nuestro amplio 
conocimiento en la normativa que rige 
los concursos. 

Nuestro trabajo es ocuparnos del detalle 
del procedimiento administrativo 
garantizando una participación 
competente para que el cliente pueda 
enfocar su esfuerzo en la calidad del 
servicio que ofrece. Así, nos encargamos 
de un aspecto esencial de los contratos 
públicos, garantizando una gestión y 
asesoramiento de alta calidad que a su 
vez abarata los costes del cliente. 
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GESTIÓN INTEGRAL DE LICITACIONES. RESULTADOS.

Mayor presencia en el mercado del sector público. 

Aumento de la capacidad de contratación y de clientes públicos.

Mayor conocimiento del funcionamiento de las licitaciones   
y mayor calidad de propuestas.

Optimización de los recursos de la empresa. 

Aumento de casos de éxito en adjudicaciones y, por tanto,  
de ventas y facturación.

Menor coste en recursos humanos. 

Menor dedicación en tiempo y costes sobre aspectos legales  
y administrativos de cada licitación. 

Menor riesgo en la comisión de errores formales y de 
participación. 

Disminución del riesgo de ser descalificado de los procesos 
de licitación.

Menores riesgos legales.  

Contacte con nosotros y le enviaremos 
una propuesta personalizada.



FOR MORE INFORMATION:

ÁNGEL SERRET
DIRECTOR

+34 646 481 044
angel.serret@bdo.es

Esta publicación ha sido redactada en términos generales y debe ser contemplada únicamente 
como una referencia general. Esta publicación no puede utilizarse como base para amparar 
situaciones específicas y usted no debe actuar, o abstenerse de actuar, de conformidad con la 
información contenida en este documento sin obtener asesoramiento profesional específico. 
Póngase en contacto con BDO Abogados y Asesores Tributarios, S.L.P. en cualquiera de 
nuestras oficinas para tratar estos asuntos en el marco de sus circunstancias particulares. BDO 
Abogados y Asesores Tributarios, S.L.P., sus socios y empleados, no aceptan ni asumen cualquier 
responsabilidad ante cualquier pérdida derivada de cualquier acción realizada o no por cualquier 
individuo al amparo de la información contenida en esta publicación o ante cualquier decisión 
basada en ella.

BDO Abogados y Asesores Tributarios, S.L.P. es una sociedad limitada española independiente. Es 
miembro de la red internacional de BDO, constituida por empresas independientes asociadas de 
todo el mundo, y creada por BDO International Limited, una compañía limitada por garantía del 
Reino Unido.

BDO es la marca comercial utilizada por toda la red BDO y para todas sus firmas miembro.

Copyright © 2020. Todos los derechos reservados. Publicado en España.
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