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Definición de Networking

Es una filosofía que consiste en el 

establecimiento de una red de 
contactos profesionales y 

personales que nos permite darnos 
a conocer a nosotros y a nuestro 

negocio, escuchar y aprender de 
los demás, compartiendo 

información.

Es la técnica de utilizar la 

red de relaciones humanas 

para resolver problemas.

Se trata de intercambiar información 

y contactos, y de establecer 

relaciones con personas que 

compartan intereses comunes. 

Es el placer de 
convivir con otros de 

forma gentil, cercana 

y respetuosa 

ayudándoles en todo 

momento. 

Es un estilo de vida.



ESENCIA DEL NETWORKING

GENEROSIDAD

RECIPROCIDAD

ALTRUISMO

REPUTACIÓN

DISCIPLINA

AUTENTICIDAD



son herramientas, NO es Networking



Todo el mundo está a seis grados 
de conocer a la persona que le 
gustaría conocer .

Teoría de los 6 grados

http://www.oracleofbacon.org/



Competencias personales y sociales

CONOCIMIENTO DE UNO MISMO

CAPACIDAD DE GESTIÓN

COMPETENCIA 
INTRAPERSONAL

COMPETENCIA 
INTERPERSONAL

DESARROLLARSE

CONTROL DE LAS EMOCIONES

ESTABLECIMIENTO DE RELACIONES

CAPACIDAD DE EMPATÍA

IMPACTO

INFLUENCIA

CONSTRUCCIÓN DE VÍNCULOS (PERSONALES, 
SOCIALES, …)



Estructura de una Red

Ven a 
MI 

CLUB



Los Círculos son conjuntos de personas que se definen a través del vínculo que nos une.
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Las Intersecciones son personas que pertenecen a más de un círculo.
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Son aquellos contactos más 

estrechos, con los que hemos  

compartido experiencias, 

información, contactos e 

incluso puntos de vista u 

opiniones.

Son aquellos contactos que 

viven en un mundo diferente y 

ajeno a nosotros. Es más 

probable que nos aporten 

valor en sectores 

desconocidos para nosotros.

LAZO FUERTE LAZO DÉBIL

Lazos
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• Son muy sociables y son auténticos maestros del lazo débil. 

• Nos sirven de plataforma. 

• Son capaces de transmitir una gran credibilidad.

• ¿Quién es tu conector?

• Identifícalo y traza tus 

objetivos.

• ¿Qué sabe de ti? 

• ¿Qué sabes de él?

ESTRATEGIA

Conectores o contactos puente



YO

PRIMER GRADO SEGUNDO GRADO TERCER GRADO

Grados





Muchas Gracias!!!
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