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Como hacer presentaciones realmente eficaces.
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Por que no funciona

1. Porgque mucha informacion elimina mucha informacion.

2. Porque no asistimos a una presentacion para leer datos, sino para
escuchar un relato.

3. Porgue no somos capaces de retener mucha informacion a la vez.

4. Porque obligas al auditorio a elegir a quien atiende.

5. Porque mantiene al oyente en una actitud pasiva.
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1. Porque mucha informacion, elimina mucha informacion

: F
» .
- 3 . F g - - — - o » - — i -
= - ~ AP E N RN . 2 b N e R A ‘{l '. >
- » Rl > y B 1 -~ T
' . = . &L o . 1 - O ! £z __/‘ | ~ -~ o : 6- .o P @ - .
- 0,8, N Y el 0 e . : re ot p
. 3 F AW : 2 -~ ‘ : : ) 4 ’ : \
v o s H ™ . U (1 i o SRS \ O ’ \ r RENG
| - P I WS | | & o e ] A —— | 1
H il v 7oy s 27 rrys SR g . ' - | 21 ] = "2 -~ o~
S > TSI 72 = . & $ ! o |
’ . AL LAy 4 S~ 1 4 -~ * '. ; . p
- . . ' - . .
) > . r ‘ - e bl > ) . : - .
¥ T~ - « . 5 P e~ 1 . an - \E" i
’ . —— P — —- - A f-’ < . . 3 » » p S— ——— —— -
. L4 / o . : . — "; ‘
o ( -~ &8 A L ° :
7 Y S ——t ;) k = ) 0f
/, "‘_:", o é >~ N . -\ - > ) . . \ .
'/ ’ ,.’_,J . -.'4. —— el P - - . . ) , - , 2 A P — | / e
) -y — . .
// / . - ¥ ; L .\\ N U -~ - 4 * LN e ‘ { 510 g
A > - . 4 » - ‘ v
..{ : ' a > .\‘l l ‘0 ? -
N - ‘ < - t &.C . o - \ ~ .
° - ’ . § :
G- 74 %20 ; ‘ — e o ¢ —— @
- ) ~ _— ~
— & *— 3 ) B2 -‘ - ~ ) 3 - -
-h . y ' /7 - N . t ) "N -
{ -y (£ ‘ % : {  — ‘&’ g '_-l. ! \ O [ o 2" . i
4 . b B C—- 4 - - ' ! W
' . : - ‘ — — ' 7 o :
- ' B s G o’ — ' o n.. /- ™ o T A X
5 , l : : /\ . - y - ’ ‘
’ { J ' . : 1 i /! . J > .~ . ‘ R -
. o 1 h ' - — :
’ . l - ¥ ‘ o i . : v 9 > ﬁ
) » . '
—p —BALIGLL | 2 XL
s 4 ' 4 X '
4 - . - ." ‘ ‘a
. » & ¥..5
g -, - ) '/ .
L ,

"
L



COMO HACER PRESENTACIONES REALMENTE EFICACES i-| OscarFernandezOrellana

Interaccion Humana

2.Porque no asistimos a una presentacion para leer datos, sino
para escuchar un relato.

What's your story?
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Queé es lo que me funciona

1. Toda presentacion es una presentacion persuasiva.

2. Toda presentacion se construye desde el punto de vista del oyente.
3. Todas las presentaciones tienen una estructura.

4. Toda presentacion tiene que ser divertida para ti.

5. Toda presentacion tiene que ser argumentativa.
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1.Toda presentacion es una presentacion persuasiva.

Preguntate:

¢ Qué quieres conseguir de auditorio?
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2. Toda presentacion se construye desde el punto de vista del oyente.

B
Y
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1.Tiene una tesis:

> Algo que quieres demostrar.

2.Tiene un objetivo:

> Algo gque tu quieres conseguir.

3.Tiene un argumento:

> Algunas ideas ordenadas que conducen a la tesis.

4.Tiene unas evidencias:

> Algunas ideas que demuestran lo que dices.
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5.Toda presentacion tiene que ser argumentativa.
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Como hacerlo

1. Macroestructura:

e Modelo Situacion - Problema - Solucion.

2. Mlicroestructura:

e Modelo Templo Griego.



COMO HACER PRESENTACIONES REALMENTE EFICACES |-| OscarFemandezOrellana

Interaccion Humana

1. Macroestructura: Modelo Situacion - Problema - Solucion.

‘ o .
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2. Microestructura: Modelo Templo Griego

:(> L0 QUE YO PIENSO
A $QUE IDEA QUERD DEMOSTRAR?

POR QUE LD PIENSO
¢POR OUE LO CREO?

. ..
COMD TE LO DEMUESTRO?

EVIDENCIA EVIDENGIA EVIDENCIA



Recuerda:

1.Mucha informacion elimina mucha informacion.

2.No asistimos a una presentacion para leer datos,
sino para escuchar un relato.

3.No somos capaces de retener mucha informacion.

4.No bligues al auditorio a elegir a quién atiende.

5.No mantengas al oyente en una actitud pasiva.

1. Toda presentacion es una presentacion persuasiva.

2.Toda presentacion se construye desde el punto de
vista del oyente.

3. Todas las presentaciones tienen una estructura.

4. Toda presentacion tiene que ser divertida para ti.

5. Toda presentacion tiene que ser argumentativa.

COMO HACER PRESENTACIONES REALMENTE EFICACES i Oscar Orellana

Interaccion Humana



Prepara una presentacion a
la que tu mism@ asistirias.
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iMuchas gracias!

i Oscar Orellana
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